0.JD.: 12013 Fecha:  01/08/2007

i
E.G.M.: No hay datos r Seccién: *** MENSAJE ***
Paginas. 18-27

LA ECONOMIA DEL CONOCIMIENTO FLORECE EN ESPANA

TECNOLOGICAS

Un pequeiio pero creciente grupo de empresas empiezan a demostrar

que Espaiia puede innovar. Y asombrar. Espaia, uno de los paises de
Europa con menor peso de las TICs en su tejido empresarial, ha empezado

a sembrar, sin embargo, en los iilltimos afios, un prometedor grupo de

empresas de dimension media y una multitud de ‘start ups’ que pueden
- llegar a dar frutos en unos aiios. Se trata de empresas con tecnologias de
5 vanguardla, fundadas y dirigidas por mvestlgadnres (] empresarios con
‘turmacmn cientifica, con productns reconocidos por las prmcipa TR
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Patentes (triddicas) sclicitadas en 2003

Patentes (triadicas) en % por millon de personas

e ERBEEARR R  e

En % del total mundial

Unién Europea _ 3025

A _ 1345
Francla - 445
Reino Unido -3,83
Holanda [l 1.93
Sulza . 169
Halia . 160
Suecla [l 153
 corea [ 141
canada [ 134
Finlandia [ 1,20

ESPARA [0,22

las empresas espafiolas
de las TICs (Tecnologias de la Informa-
cion y la Comunicacion) se les podria
aplicar lo de “predicar en of desierso”. Son
tan meritorias y prometedoras, pero tan
escasas, que acaban por generar escepti-
cismo sobre su future, Resulra dificil ad-
mitir que puedan existir empresas tecno-
l6gicamente punteras en un pais con in-
dices tecnoldgicos inferiores a los de
Portugal. Claro que tampoco hay que
desanimarse, pues también se le podria
aplicar al fenémeno el dicho de la “borella
wedio fena o wedio vaciz”. St es cierco que
la performance tecnoldgica espafiola resul-
ta desalentadora comparada con las me-
dias europeas, no sale tan mal cuando se
la compara con lo que era hace solo diez
afios. Un absoluto desierto en el que a los
entrepreneirrs con formacion tecnoldgica se
les trataba como lundticos a los que se les
daba con la puerra en las narices.

De modo que aqui si que las compara-
ciones —sohre todo con Europa— resultan
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INFORME ELABORADO POR: FERNANDO BARCIELA

odiosas. Las empresas high tech estdn
aqui. Cada vez mds numerosas, con ca-
da vez mas credibilidad. Empiezan a fac-
turar y no solo estdn siendo escuchadas
por los financieros, sino que en algunos
casos han provocado verdaderos razds del
capital riesgo para entrar en su capital.

Fuente: OCDE, Patentes Database

De esta siembra han surgido empresas
de cierta dimensién, con facruraciones
de centenares de millones de euros. In- |
cluso de miles de millones. Como In-
dra, un gigante que ha pasado a factu-
rar casi 2.000 millones de euros tras la
absorcién de Soluziona y Azertia, y
que es uno de los lideres mundiales en
sistemas para el control de aeropuertos,
trifico, ticketing o radares.

B Somnresas
Pero Indra es sélo la mds adelantada de

su sector. No hay que olvidar casos co-
mo el de Panda, una de las cuatro del
mundo en software antivirus; Lanetro
Zed, lider mundial en contenidos para
méviles, que acaba de duplicar su tama-
fio con la compra de la britdnica Mons-
terMob; Meta4, una de las empresas
punteras de Europa en soffware para
RRHH, o Telvent (del Grupo Aben-
goa), lider mundial en control de trifi-
co, que ha duplicado su valor en el &
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§ Primavera en las ‘start ups’

~ Igual que las empresas de moda empezaron a despuntar en

. Espafia a finales de los 70 y principios de los 80, las nuevas TICs

. con tecnologias de vanguardia como maedelo de negocio han

. venido surgiendo como hongos a partir de 1999, La ndmina de

| nuevas TICs es tan amplia que haria falta todo el articulo para dar

. cuenta de guiénes son. Teniendo en cuenta que, desde que se
fundan hasta que empiezan a faciurar, estas empresas requieren
de cuatro a cinco afios, la mayoria de ellas estan ain en sus fases

. iniciales, en muchos casos con facturaciones simbdlicas que no

| exceden uno 0 dos millones de euros. AGn asi, unas cuantas han
logrado superar |a barrera psicoldgica de los 6 millones de euros,

. 1.000 millones de las antiguas pesetas, y se pueden considerar en

. vias de consolidacién. Estas serfan algunas de ellas.

. BRAINSTORM: graficos y decorados en tiempo real. Fundada
en 1993 por un informatico y un realizador de televisidn, esta firma

especializada en el desarrollo de graficos y decorados para
television en tiempo real (una de las tres en el mundo) ha elevado

¢ su facturacion desde 1,8 a 4,6 millones de euros entre 2003 y 2006

.y prevé 5,4 millones para este ano. Brainstorm exporta la mayor
parte de su produccion y tiene oficinas en EE UU, Reino Unido o
Japdn, el pais donde sus productos fueron mejor aceptados desde

. el principic y donde tiene cien clientes. Sus decorados se venden a

i cadenas como la NBC, la BBC o la RAL E! afio pasado hizo su
entrada con fuerza en EE UU, con un contrato con el Nasdag,
cuyas charts en tiempo real son suyos.

. NTR GLOBAL: soporte de redes de ordenadores en remoto.

| Fundada en Barcelona en el afio 2000 por un ingeniero de
telecomunicaciones y un empresario para dar soluciones de

. acceso, control y soporte remoto a redes de ordenadores con
tecnologia propia, NTR ha sido todo un éxito. De 1,4 millones de
euros de facturacion en 2003 pasé a 12 millones en 2006 y espera

+ 30 millones para este afio. La empresa, que vende el 70% de su

. facturacion en el extranjero, tiene oficinas en Paris, Heidelberg,

| Milan, Londres y Dallas.

! “Nuestros clientes —dice [T TV

© Joan Pons, fundador de | Facturacién en millones de euros

. NTR Global- son Empresa (Fecha de fundacidn) 2003

i Dialcom 2000 0,62

NTR (2000) : : 1,4

" Nasdaq, en el que co- Fractalia (1999) 2,6

- DS2 (1998) T 4,7

. tiza desde hace algunos , '

£ Brainstorm (1993) 1,6

| Anes. Dimat (1967) . 86
A lo que habria que Rainbow (1997) 35

| afiadir decenas, incluso | Factus (1999) : : 13
centenares, de empresas | Acens Technologies (1997) 6,2

. con tecnologias propie- | Supratech (2001} 42,0

- tarias, muy distantes de | gene: etaboracion propia con datos de las empresas

empresas que desean acceder y soportar sus redes de
ordenadores para resolver sus problemas o firmas de servicios
informaticos que dan apoyo a sus clientes’. NTR tiene 8.000
clientes empresariales y una plantilla de 300 empleados “el doble
de lo que tenfamos hace un ano”, comenta Pons.
FRACTUS: antenas fractales para moviles e inalambricos.
Nacida en 1999 y en el mercado desde 2001, ha multiplicado sus
ventas en los Clitimos cuatro afios de 1,3 a casi 5 millones de
euros. Sus antenas mindsculas, cuya fabricacion es subcontratada
en fabricas de Asia, estan presentes en aparatos fabricados por
Siemens, Samsung o Sagem. Una tecnologia pionera que podria
convertirse en estandar (seria la bomba para Fractus) en un
momento en el que la banda ancha fuerza la capacidad de los
devices y el tamafio si importa, es decir, tienen que ser lo mas
mintsculos posibles. La empresa cuenta con 140 patentes
individuales y aplicaciones patentadas. Su expansién ha provocado
ya la reaccion de una empresa de EE UU, dispuesta a parar las
ventas de Fractus en aquel pals.
DS2: Internet por la red eléctrica. Pionera en |a transmision de
Internet por la red eléctrica (power fine Internet), esta compafiia
esta considerada hoy la lider mundial en este tipo de tecnologfa.
La empresa, que empezo suministrando su software para el
acceso de Internet a los usuarios a través de ia red de media
tension, ha centrado su estrategia en los ultimos afios en el uso de
la red para las conexiones en el interior de los hogares (el
pawerline networking), como sustitutive del WiFi u otro tipo de
comunicaciones inalambricas. DS2 desarrolla su chip, que se ha
abaratade en un 90% en los (ltimos anos y puede transmitir hasta
2.000 megas, a empresas de equipos que lo producen —en
subcontratacion— para U uso por operadoras coma Telefdnica o
Belgacom, entre otras. Participada por Endesa y la japonesa ltochu,
DS2, que pasd por una fase de redefinicion estratégica entre 2004 y
2005, esta obteniendo buenos resultados con su nuevo enfoque, ya
que triplicd su facturacién
entre 2005 y 20086,

pasando de 4 a 12,3
2004 2005 2006 millones de euros.
1,0 28 3,6
30 5,9 2120
o 4 58 NTR Global, que ha
6,3 4,0 12,3 el
creado su propio sistema
2,3 26 4.6 v J
1 17 129 € acceso remoto a orde-
51 61 71 nadores, que vende a
g 35 50 empresas de tedo tipo
8.0 10,6 12,0 PAard gestionar sus redes
800 950 105,0 de ordenadores o prestar
servicios a sus clientes;

i las habituales empresas

Fractus, que estd pro-

| de servicios informdticos u outsourcing
. que nacieron a mediados de la década de
. los 90, tecnoldgicas sf, pero de segunda
. linea, pues se limitan en buena parte a

aplicar y adaptar programas ajenos a las

necesidades concretas de sus clientes,
Empresas como DS2, lider mundial en
Internet por la red eléctrica, que vende
sus chips de conexion doméstica a ope-
radoras telefénicas de rodo el mundo;

duciendo las antenas para méviles con
television mds pequefias del mundo (in-
feriores a un grano de mafz), o Brains-
torm, que estd vendiendo sus sistemas
de visualizacidn virtual en tiempo real
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LAS ‘START UPS’ DE LAS TICS ESPANOLAS CON MAS PRESENCIA FUERA DE ESPANA

Empresa

Zaragora

NTR

Barcelona

Ds2 para conexién de
Valencia met por la red eléctrica
Fractalia Gestidn remota de

redes de PCs

Madrid
Bilbao o
Meta4
Madrid
Barcelona

Fuente: elaboracion propia con datos de las empresas

Filiales
intemacionales
 EEUU, Alemania, Brasil

Francia, Italia, EE UU,
Alemania, R. Unido, Brasil

Japén, EE UL, Egipto,
R Unido i
Brasil, EE UU, Dubai

Toda Europa

31 paises

Ventas___:e__nz,_sﬂ palses

Ventas en 82 paises

- Nasdag,

Clientes

Actor, Carlton, Feu Vert..,

_BBC, Nipon TV, RIL, RAI,
'NB‘C-;E : :
EDEF, Enel, Duke, EDP....

Mas de 1.000 empresas en
Espafia y Latinoamérica

,Sagem, Sam —

a las televisiones de todo el mundo y cu-
yo sistema es el encargado de producir
los sofisticados grdficos del Nasdaq es-

tadounidense.

W Ap

Eso por citar s6lo cuatro ejemplos de una

generacidn que se acrecienta dia tras dia.
No hay semana que no nos enteremos de
una nueva irrupcion en el seccor. El otro
dfa, los espafioles descubrieron que Pa-
noramio, una empresa de aplicacion de
fotografia por sacélite a mapas, habia si-
do comprada por Google. O que Ante-
venio, una compaiiia de publicidad on-
/ine, habfa sido colocada nada menos que
en el nuevo mercado francés. Con éxito.
Ahora bien, todo indica que esta “pri-
mavera tecnoldgica” no ha sido fruto de
la casualidad. A pesar de todos los pesa-
res, serfa aventurado obviar que ha ha-
bido una apuesta muy fuerte por el [+,
Salvadas las distancias con Europa, Es-
pafia, que en 1992 dedicaba apenas el
0,8% de su PIB a I+D, destinaba en

2004 el 1,1%, una situacién que con-
trasta con Francia, Iralia, Holanda o el
Reino Unido, que han reducido el suyo.
Y que le ha permitido a Espafia incre-
mentar sus exportaciones de equipa-
mientos para TICs de 4.900 a 8.300 mi-
llones de euros entre 1996 v 2005,
mientras que Francia, Italia o Suiza las
han mantenido al mismo nivel de en-
tonces. Nuescras empresas han mulci-
plicado también su gasto en I+D a rit-
mos superiores a los de Europa: mientras
que las espafolas lo mulciplicaron por
3,3 en los Gltimos 14 afos, las
europeas apenas lo hicie-
ron por 1,6.

La explosion de li-
cenciados y docto-
res en Espana y
su paso por las
mejores univer-
sidades de EE
UU (desde Stan-
ford a Harvard)
han dado lugar a

una generacion de cientiticos con sus pro-
pias patentes y vocacion emprendedora,
que en muchos casos no han vacilado en
pedir la excedencia de sus cdtedras para
lanzarse a la empresa privada. En las uni-
versidades espafiolas, no sélo se han des-
mantelado obsticulos histéricos a la acti-
vidad empresarial, sino que algunas de
ellas tienen sus propios “viveros” de em-
presas y programas de cooperacién con
grandes compaififas. En los altimos 14
afios, la Politécnica de Valencia ha multi-
plicado su gasto en [+D desde S hasta 40
millones de euros. Cuatro uni-
versidades —la Politécnica
de Cataluna, la de
Cantabria, la de Gi-
rona y la de Ma-
. drid- obtienen
Ie“ mds del 19%
de sus ingresos
de actividades
de I+D de
agenres exter-

nos, parte de
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Grandes esperanzas y grandes castanazos

LANETRO ZED: mejor no pasarse de listo

Puede que suene raro, pero uno de los factores que mas
quebraderos de cabeza le ha provocado a Javier Pérez Dolset ha
sido su tendencia a adelantarse en exceso al mercado. Monto
Teleline en 1992, cuando en Espafa casi no habia Internet, y tuvo
que vender la empresa a Telefonica. En 1996 monto Lanetro,
entonces un portal de ocio, que debia vivir del comercio
electronico. Un fiasco. Luego vendrian otras tecnologias, como la
Web TV o el UMTS, por las que el empresario aposté y que

tampoco dieron resultado. Pese a todo ello,
META4: ambiciones excesivas

En 1996, Metad parecia que se iba a comer el mundo. Desde su
fundacion, cuatro afios antes, habia pasado de la nada a varias
decenas de millones de euros de ventas. Tan magico parecia su
producto y su modelo de negocio que una sociedad de capital
riesgo entrd en el capital y formuld un plan de negocio para

extender la empresa a todo el mundo. “Fue

Fernando Ruiz, director de Marketing. El esfuerzo fue excesivo, no
habia capacidad para gestionar el crecimiento, los gastos se

resistio,

multiplicaron, los recursos se agotaron y la empresa acabg
parandose’. La sociedad sali6 y vendio la compafiia a un
empresario francés, que reformuld Metad sobre bases realistas. La
empresa abandono los mercados europeos y de EE UU y se
centro en los ya probados, Espana y Latinoamérica. Dej6 de
hacerlo todo y se centrd en el desarrollo del software dejando su
implantacion a partners. Ahora vuelve a crecer.

BRAINSTORM: en Espafa no les hacian caso

A los responsable de Brainstorm les ha pasado algo muy habitual
en Espana. Después de que en 1994 lograran su primer contrato

de decorados virtuales en tiempo real, con software propio sobre

un error —comenta

LAS GRANDES DE LAS TICS EN ESPANA EN EL ANO 2005

+ ellos de empre-

sas. Entre 2003 y SR
2003, las universi-

dades espafiolas han | jidra

estado generando | Soluziona

una media de mds | Inf. El Corte Inglés
de 80 spin offs (em- | Infinity Systems
presas nacidas de | Telvent ;
departamentos de Vi_te\com

I+DD) al afio. g::zzr

A lo que habria s

que afiadir la cre- |00

ciente apuesta del | pyangit
capiral riesgo por | Ibermética

las empresas tecno- | Lanetro Zed
l6gicas. En la lista | IT Deusto

de socios de Ascri | Supratech
(Asociacién Espa- | st

fiola de Enctidades 3?‘?"" o
de Capiral Riesgo) 3;5;:: Infwmatfc,a
figuran mis de 20 Bestida- SR
sociedades enfoca-

das a este segmen-

to de los negocios, entidades como In-
nova (participada por Juan Abellé y el
Pastor), Barcelona Empreén, Bullnet
Capirtal (de un Entrecanales), Najeti,
Mobius o Highgrowth Partners. Bue-
na parte de las nuevas sociedades cuyas
historias contamos no han tenido difi-

hardware de Silycon Graphics, con Antena 3 (que amortizo el
producto en seis meses), no lograron ni un solo contrato mas en
Espana. “Asi que tuvimos que lanzarnos al extranjero”, comentan
en la empresa. Fueron muy bien recibidos en Japon y luego en
otros paises, donde varias televisiones compraron su plataforma, lo
que entonces si provoco el interés de otros clientes espafioles.
Mientras, los dos jovenes tuvieron que sufrir toda una travesia del
desierto, que solo empezo a tocar fin hace unos cinco anos.

Partners, que tiene

SECTOR FACTURACION
O -
En millones de euros e 58 Otras’_ K8
2005 2002 2000 mo la valenciana
Software y servicios informaticos 1.202 873 676 DS2, han recibido
Software y senvicios informaticos 787 702 495 valoraciones extraor-
Produccion de hardware y servicios 464 535 573 dinarias antes inclu-
Equipos informaticos 425 217 34 so de empezar a fun-
Tecnologfas de la Informacidn 3 232 = cionar a todo tren.
Terminales de mfiuiles 339 - - witeors 30 uiur
Servicios informaticos y consultoria 250 - - —apuntan en Frac-
Soluciones en TICs 210 219 310 Ty
- Software y senvicios informaticos 181 147 - n.1‘5— i il
Equipos para telecomunicaciones 150 103 80 bidramos P odico iniciar
Soluciones para telecos y media 178 1735 445 este negocio. La mayor
Senvicios informaticos y outsourcing 136 120 108 parte del dinero que tu-
Contenidos para méviles 135 = = vimor para desarrollar
 Software y senvicios informaticos 99 74 12 los productos lo puso el
- Produccion de equipos informaticos 95 28 - capital viesgo”.
Sistemas informaticos y electronicos 90 60 -
Servicios informaticos 68 B o m
Serviclos informaticos 50 24 - T = 5 T
* Software RRHH. 314 309 319 ¢Visién trinnfalista?
Software antivirus 100 - - Quizd. Porque no
hay que obviar que

en el resto de Euro-

*6% MENSAJE ***

culrades para encontrar apoyo del capital
riesgo. Es el caso de NTR Global, una
empresa de acceso y soporte remoto de
ordenadores, que ha recibido, dice su
fundador, Joan Pons, “bastantes propuestas
de entrada de capital”, de las que ha acep-
tado, por ejemplo, la de HighGrowth

pa se estin haciendo cosas. Una Europa
que lleva dos siglos de revolucién in-
dustrial (cuando Espafia lleva apenas
unas cuantas décadas). Y que cuenta con
conglomerados industriales mucho me-
jor dotados de tecnologia y fondos. Y si
a Europa (que no tiene nada parecido a
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DS2: el ADSL estuvo a punto de hundirla

Afinales de 1999, un afo después de la fundacion de la empresa,
parecia que DS2 se iba a comer el mundo. Su chip de transmisién
de Internet por la red eléctrica provocaba furor en Espana y en el
mundo. Jorge Blasco, su fundador, consegufa contratos en Japon y
lograba la entrada de Endesa y la japonesa ltochu en su capital,
que pagaron sumas millonarias por pequerios paquetes de la
empresa. La idea era que, con las eléctricas embarcadas en una
filosofia diversificadora hacia las telecos (ahi estaban Fenosa y
Endesa en Auna), éstas ofrecieran a sus clientes sus propios
servicios de Internet, al margen de las operadoras. Endesa
empezd haciéndolo en Barcelona e Iberdrola en Madrid. La
expansion del ADSL, que no necesitaba inversiones especiales,
frustro el proyecto. Blasco estuvo a punto de naufragar. La suerte,
sin embargo, volvio. La expansion de Imagenio (con los routers
internos en los hogares) estaba creando problemas de
comunicacion entre los distintos PCs. “Propusimos —dice- la
utilizacion de la red eléctrica interna para conectar los aparatos en
el hogar, mucho mas fiable que el WiFi. Telefonica aceptd, y de ahi

Microsoft, Incel o

El capital riesgo y la inversion en TICs en Espana

han ido surgiendo otros contratos’. El problema ahora reside en
saber si la powerline networking lograra imponerse al WiFi, algo
que muchos dudan.

VITELCOM: teléfonos de marca blanca desconectados

Nacida en 2001 y lanzada a producir en 2003, Vitelcom, fundada
por un joven importador catalan de componentes asiaticos
llamado Carles Carrero, tenia todas las de ganar para convertirse
en una de las grandes empresas de produccion de terminales de
maviles de Europa. Con un contrato de Telefonica Moviles en las
manos, que le daba la exclusividad para producir teléfonos
mdviles de marca blanca para Movistar, Carrero lograba alcanzar
los 204 millones de euros de ventas en 2003 para llegar a los 340
millones en 2005. Una carrera inaudita que, junto con otros
contratos obtenidos en Europa, llegé a provocar en el momento la
protesta indignada de marcas como Nokia. De repente, sin
embargo, la empresa se desinflo, Telefonica Moviles dejé de
hacerle pedidos, la planta de Malaga pasé a estar mas tiempo
parada que activa y Carrero no tuvo mas remedio que poner la
empresa en venta.

nicas

Google) le estd cos-
3 En millones de euros
tando convertir esas

EN 2004 EE 2005 J

de Madrid,

Barcelona y Valencia,
En porcentaje del total

CIMPresas en gigantes
tecnologicos capaces Inversiones tutales_
de medirse con los de _

EE UU, Japén, Co-

rea ¢ incluso Singa-

Informatica
. 21,4

le costard a Espana |1°
Electrénica
L

pur, va nos podremos

imaginar cuanto no

lograrlo.
Serfa utdpico negar
que Espana adn tiene

mucho que correr §1

1.996 100

A 100

pero no en la mayor
parte de las restantes.
Tampoco se puede
decir que la apuesta
del capiral riesgo es-
té siendo suficiente.
05 En el afio 2009, las

inversiones en em-
05 presas de informdtica
y electrénica no su-
peraron los 27 millo-

0,1

Fusnte: ASCRI nes de euros, una ci-

fra insignificance te-

niendo en cuenta los 4.118 invertidos

quiere llegar a los niveles europeos. Pe-
se a los avances logrados, el valor anadi-
do de la produccion de equipos para
TICs en Espafia supone el 2,4% de to-
da la industria, por debajo del 4,1% de
Portugal, del 9,7% de Irlanda o del
7.8% de Hungria. Esto por no hablar
del 22,2% de Finlandia o del 20.2% de
Corea. Seguro que esto se debe a que ¢l
gasto cn 1-D en Espafia estd en ¢l 0,7%,
casi la mitad de la media curopea del
1,9%,
3,95% de Suecia.

el 2,52% de Alemania o el

De modo que, segiin los expertos no hay

mas solucién que seguir apostando por

el crecimiento del gasto en 1+D que, pe-
se a los anuncios del Gobierno, se ha
quedado estancado desde 2004. Hard
falta, se dice, un mayor esfuer-
20 por parte de las uni-
versidades, que tienen
que abrirse a las
CMpresas priva-

das, algo que es-
ta ocurriendo,
de manera cla-

ra, en tres o

CUALro institu-

ciones, entre

ellas las Politée- m

en total por estas sociedades, cada vez
mas inceresadas en los buyours de gran-
des empresas (Cortefiel, Tele-
pizza, Iberia, Alta-
dis...).
Urge también, se-
falan los exper-
tos, una mayor
te“ apuesta de las
grandes
companias por
las TICs, sea
invirtiendo di-

recramente o %
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Evolucion del hipersector de las TICs en Espana

+ apoyando los pro-
yectos de estas nue-
vas Start ups. Las su-
mas que dedican por
ejemplo muchas de
las grandes empresas
espafiolas a proyec-
tos de I+D en las
universidades si-
guen siendo muy es-
casas. Las start ups se
quejan, ademds, de
la resistencia de las
grandes compaififas
por poner a prueba y

Produccién en millones de euros

SRR ER BN 9770

Evolucion de la exportacion

total de 12 millones
de euros: una de las

Tecnologias de la informacidn (RS R 10 G40 +9,0%

mayores apuestas en

, . 1.817 ¥ P
Equipamientos de telecomunicaciones I 1 059 +10,0% una start up de las

B 2005
. 1.178 TICs en Espafia.

Electrénlca de consumo ;1 S5 ® 2008 inc. % +50,0% ¥

; Por muy prometedor
I 1.950
Componentes electronicos [ 1 931 w' y rompedor que sea
I 1302 un producto, desarro-
Elechidnlon profesional 3,210 +5,0% larle hasta el punto
o S Y ASSRNN 39.060 de que pueda ser ven-
Servicios de telecomunicaciones | EEG_G_—_—_—— AN 12.575 +9,0% :
dido y crear una orga-
> (R ST SERENGTE 55,077 = Hp

Total produccién del sector TN SN c0 310  +9,0% nizacion y una red co-
el € mercial supone afios

de esfuerzo y un gas-

to que, como mini-

adaprar sus siste-
mas. Una de ellas,
Denodo Technolo-
gies, con una tecno-
logia de integracién
de informacién reco-
nocida a nivel inter-
nacional, ha tenido
que instalar una fi-
lial en California pa-
ra vender allf sus
productos. “Las em-
presas espaniolas son

muy conservadoras en

mo, alcanza varias de-

Enmillones de euros ... ¢ e millones de

: R 1100 .. ST
Tecnologias de la informacion 1077 euros. Esto, si se quie
: re que la empresa ten-
N s36 ; ibilidade -
Equipamientos de telecomunicaciones [ 1o " e +1,0% ga posibilidades reales
de penecrar y asentar-
- 137 B 2006 |nc. %
Electrénica de consumo . 1017 +38,0% se en ¢l mercado. A
Care Technologies,
[ 781 )
Compenentes electrdnicos . 51> +4,0% una compania que ha
lanzado una “mdqui-
B 610 i
Electronica profesional RS «47 +6,0% na” para desarrollar
o saftware automarica-
Total produccidn del scctor | NNNNNRNNNNNNNN 1105 0% monte, le ha llevado
inco anos g
e it cinco anos poner el

materia de tecnologia

—comentan— y tienden a adoptar sistenmas
muy consolidados antes de probar con
teleas nuevas” .

. 4

Al margen de las muy, muy grandes,
que se pueden contar con los dedos de
la mano, la mayor parte de estas nuevas
empresas del sector de TICs se ven en-
frentadas a serios problemas de credibi-
lidad y dinero. Muchas de las nuevas,
pese a las posibilidades de sus produc-
tos, se ven frenadas por la falea de fon-
dos: todo lo que consiguen son sumas de

varios centenares de miles de curos por
parte de organismos pablicos o aporta-
ciones de unos cuantos millones de eu-
ros del capital riesgo, “wmas —apunta
Jorge Blasco Clarer, fundador y presi-
dente de DS82— gue no dan pava nada, En
EE UU, las ‘start ups’ se ven favorecidas con
inversiones de decenas e incliso centenares de
mitlones de dilares”. Fraceus, una empre-
sa catalana que produce un nuevo tipo
de antenas para méviles, muy reconoci-
da por los expertos, ha logrado de varios
business angels y de las sociedades de ca-
pital riesgo 31 y Barcelona Emprén un

producto a punto an-
tes de empezar a venderlo. Y en Fractus
(antenas), fundada en 1999, s6lo logra-
ron iniciar las primeras ventas en 2001,
después de que un equipo de 15 personas
se dedicaran a desarrollar el prototipo du-
rante dos afios. La falta de capital puede
matar todo esto. Sobre todo en las TICs.
Las estrategias de crecimiento lento, en
un sector que se mueve a velocidades de
vértigo, son la mejor garantia de fracaso.
“Antes de que podans desarvollar el produc-
1o, hay i vival en el mevcado con otro, a ve-
ces inferior. pero disponible pava su uso” | con-
cluye un ¢jecutivo del sector. A
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Evolucion del gasto interno en 1+D de las empresas en Espana
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las TICs —comentaba a este me-
dio un ejecurive del sector— po-
dremes deciv que nos estaremos situando entre
los grandes de la tecnologiz mundial”. ;Muy
duro? Posiblemente, pues muy pocos
paises en Europa cuentan con algo pare-
cido a esa Zara tecnoldgica. La francesa
Alcatel y la holandesa Philips son una
sombra de lo que fueron. Alemania tie-
ne SAP y el Reino Unido el Sage
Group. Quedan como verdaderos cam-
peones mundiales la finlandesa Nokia y
la sueca Ericsson.

Puede que nos situemos a gran distancia
de Europa en aerondutica, automocion,
farmacia, quimica o bienes de consumo,
pero en las TICs, las diferencias son me-
nos patentes. Espafia dispone ya de un re-
ducido pero compacto grupo de empre-
sas de TICs con buen tamafio y fuerte
presencia internacional: Indra, Telvent,
Lanetro Zed, Panda Software y Me-
tad estarfan entre las mds destacadas. A
las que se podria afadir empresas como
Supratech, Infinity Systems, IT
Deusto, Amper, Avanzit, Informati-

120 — 115 — 115

1095

1996 1997 1998 1999
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indice 100 = 1990

330

2001 2002 2003 2004

Fuente: OCDE

RA DE LAS TICs?

F.B.

ca El Corte Inglés, Ikusi, Sener o Te-
levés. Un grupo variado en el que pre-
dominan, con alguna excepcién, las tec-
nologias medias, pero con alguna en la
vanguardia de la innovacion.

|
Entre ellas, la lider incontestada es, sin
lugar a dudas, Indra. Tras su reciente ab-
sorcign de Soluziona v Azertia, la em-
presa presidida por Javier Monzén cerrd
2006 con una facturacion (pro forma) de
1.950 millones de euros, bastante mis
de lo que factura el britdnico Sage
Group (1.380 millones de euros) y cua-
tro veces los ingresos de la ale-
mana Software AG. La
previsién es cerrar
2007 con 2.150
millones de euros.
Espectalizada en
tecnologifas de
la informacién

y para la defen-

sa y lider en

control de crdfi-

co aéreo, tcketing,

sistemas de identificacién y control de
fronteras, procesos electorales, ademds de
su participacién en los grandes contratos
de defensa de Europa y EE UU (con la
US Navy), Indra ha logrado mulciplicar
su facturacién por seis en los dltimos diez
anos a base de crecimientos orgdnicos en
torno al 15% o 20% anual y una serie de
adquisiciones que le han afiadido forta-
leza y han ido desplegando sus capacida-
des a mds y mds segmentos de negocio.
Los dltimos, la banca y las atilities.
Indra es en estos momentos toda una
multinacional con filiales en 33 paises y
proyectos en més de 70, que factura ya
tuera de Espafia en torno al
35% (650 millones de
€uros), y que es con-
sultada con fre-
cuencia por las
autoridades de
“ EE UU en te-
i mas de de se-
guridad. Y es-
to es solo el
principio. La

empresa, di- *
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# AQUI HAY MUCHO FUTURO

estadounidenses, entre ellas EDF, Enel, EDP o Duke Energy. Su
facturacion ha subido el 50% en los Gltimos tres afios.

RAINBOW. Esta empresa barcelonesa fundada en 1997 se ha
convertido en una de las pocas marcas internacionales que posee
Espana en el mundo de la informatica. Sus periféricos (ratones,
teclados, webcams, pendrives...) se venden en miles de tiendas de
todo el mundo y se estan ganando un puesto por sus disefios
vanguardistas, buena relacion calidad precio y la habilidad de la
empresa para exhibirlos en los puntos de venta. La empresa duplico
su facturacidn entre 2003 y 2006, de 3,5 a 7,2 millones de eurcs.
FRACTALIA. Nacida de un negocio de alquiler de PCs en hoteles,
Fractalia, fundada en 2000, se ha convertido en una empresa de
soporte remoto de redes de ordenadores. Con sede en Madrid,
gestiona, con su plataforma Iriscene, cerca de 200.000
ordenadores para empresas como Accor, Feu Vert, Carrefour o
Sigla. Su facturacion se ha duplicado en los dltimos dos afios, de
2,6 a 5,6 millones de euras.

DENODO TECHNOLOGIES. Fundada en
2000, Denodo es una spin off de la
Politecnica de Madrid especializada en la
busqueda e integracién de informacion

ACENS TECHNOLOGIES. Esta empresa de Madrid, fundada en
1997, lider espaiiol del hosting empresarial, es decir el alojamiento
de webs y emails corporatives, ha duplicado su facturacion en los
(ltimos tres afios, desde los 6 millones de 2003 a los 12 millones
del afo pasado. Con 103 empleados, aloja en sus instalaciones
20.000 sitios web y 120.000 buzones de correo. “Hemos logrado
crecer desde que fundamos la empresa el 30% al afio", comenta
su director de Desarrollo de Negocio, Wenceslao Garcia.

BUY VIP. Uno de los portales de Internet con mas crecimiento.
Fundado en 2006, este factory outlet por la Red (vende ropa de
marcas de lujo a precios superrebajados) ha logrado en su primer
ano de actividad 400.000 usuarios-compradores en Espafia,
Alemania e ltalia. Su facturacion, que en 2006 no superd los 500.000
euros, alcanzara los 4 millones en su segundo afio de actividad.
DIMAT. Con sede en Barcelona, y centrada, al igual que DS2, en
aplicaciones de la power line, vende sus safisticados aparatos de

control de la red eléctrica por Internet (para
deteccion y resolucion de problemas) a
companias eléctricas de todo el mundo.
Entre sus clientes hay 32 companias
latinoamericanas, 18 eurcpeas y cuairo

cen alli, “estd estudiando oportunidades
de compra de empresas de tamafo significa-
tivn —incluso meds grandes que la nuestra—en
Ewropa y EE UU. las dos regiones que mes
nos interesan” . Sencillamente porque en
Espana ya no hay nada interesante que
pueda adquirir.

B i

Adn distante de Indra, Telvent (Grupo
Abengoa) es otra de las multinaciona-
les espaiolas de las TICs con mds em-
puje. Entre crecimiento orgdnico y ad-
quisiciones ha duplicado sus ventas en
los altimos dos afios. La compaifiia, que
se autodefine como “The Global Real
Time IT Company”, suministra solu-
ciones tecnolégicas en tiempo real a la
energia, el crifico, el transporte y el me-
dio ambiente, actividades en las que
Abengoa tiene décadas de experiencia.
Fundada en 1999 a partir de otras fi-
liales del grupo, Telvent tiene una vo-
cacion internacional tan clara que in-
cluye el chino entre las lenguas de su
web. Los Benjumea, conscientes de las
posibilidades de sus tecnologias, no va-
cilaron en colocarla en 2004 en el Nas-
daq. Sali6 a nueve délares; ahora vale

Exportaciones de productos
de alta tecnologia

Crecimiento medio anual de la cuota de mercado,
1999/2004, en %

Portugal
Austria 138
Ale;nania “
Grecla
ESPANA
Bélgica
Dinamarca
Holanda
Italla
Finlandia
Francia 01

Suecla 0.3

Idanda -1,4

Reino Unido -1,8

Fuente: Comisian Europea

27, tres veces mds. En el dltimo afio ha
duplicado su valor.

Una verdadera multinacional. Mis atin
que Indra, pues factura mds de la mitad
de sus ingresos fuera de Espaiia (s6lo el
33% en América). Lider de TT para el
sector petrolero en EE U, una de las
empresas europeas de TI que mds con-
tratos estd ganando en China y lider
mundial en sistemas de control de trifi-
co. Al menos ésa era la opinién de los ex-

pertos en una conferencia celebrada por
Siemens en Berlin. Tiene filiales y cen-
tros de producto en EE UU, Latinoamé-
rica, Europa, Asia o Australia.

A la zaga de Telvent, en dimensidn, le
va ya Lanetro Zed, una de las empresas
de TICs con mayor crecimiento en los
tltimos afios v lider mundial en conte-
nidos de valor afiadido para méviles
(MVAS en inglés), un sector trepidante
donde los haya. Fundada en 1996, La-
netro Zed facturaba 27 millones de eu-
ros en 2003, 64 millones en 2004, 136
millones en 2005 y... acabd el afio pa-
sado (pro forma) con 320 millones. Cla-
ro que buena parte de este crecimiento
se debid a adquisiciones de mucho cala-
do: Zed en 2004, Advento (servicios de
mdviles para empresas) en 2006 y su ri-
val britinica MonsterMob, en febrero
de este afio.

Javier Pérez Dolset, un tecnélogo con
ojo para los negocios, desde el inicio su-
po ponerse en la delantera del sector, con
una oferta de productos mucho mds va-
riada que la de sus rivales. Buena parte
de sus productos los desarrolla la propia
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empresarial bajo el concepto de la Web 2.0. Con clientes como
Telefénica, BBVA o Comunitel, la empresa, con 65 empleados
(97% licenciados y buena parte de ellos investigadores esparioles
procedentes de universidades de EE UU), acaba de instalarse en
el Silicon Valley.

YDILO. Fundada en 1999, es una de las pocas empresas
espafiolas que se dedican al reconocimiento de voz (voice
solutions), ese tipo de software que permite hablar directamente
con ordenadores. La empresa proves ese servicio a los clientes,
operadoras 0 empresas en general, en los modos hosting y
housing. Para lograrlo tiene una plantilla de linglistas,
programadores y creativos. Ha experimentado un rapido
crecimiento, desde 1,2 millones de euros de ventas en 2002 a 9,5
millones en 2005.

DIALCOM. Esta empresa de Zaragoza, fundada en 2000, esta
especializada en soluciones para videoconferencia por Internet
desarrolladas con tecnologia propietaria (Spontanea webSuppori).
Con presencia geografica en Europa, EE UU y Asia, tiene entre
sus clientes internacionales a multinacionales como BT, TIM,
France Telecom, Kodak, Skype, AXA, Carrefour y el Vaticano. La

CARE TECHNOLOGIES. Fundada en 1999 a partir de un proyecto
de la Politécnica de Valencia, esta empresa con sede en Alicante
ha lanzado al mercado un sistema que permite automatizar el
proceso de desarrollo de software, un producto destinado a
empresas de desarrollo e integracion de software, asi como a los
departamentos de informética de las empresas. El producto, que
ha tardado varios afos en ser puesto a punto, esta siendo
comercializado en Espana, Alemania y EE UU. En 2008, primer
afo de actividad plena, Care facturo 1,2 millones de euros. “Para
este afo —aseguran en la compania— prevemos cerrar el gjercicio
con casi ocho millones”.

SUPRATECH. Con sede en Boadilla del Monte (Madrid), esta
empresa ha conseguido lo que parecia imposible: ganarse un
puesto entre los fabricantes de PCs, periféricos y material
informatico en general. Con sus precios competitivos, Supratech se
ha posicionado firmemente en las grandes superficies. En 2003, a
los dos anos de su fundacion, facturaba 42 millones de euros. El
afio pasado superaba ya los 105 millones. ¢Razon? “Somos una
empresa muy ‘lean’ —dice Mario Fandifio, director de Desarrollo.
Nos limitamos a disefiar los productos, cuya prodticcion

empresa triplico su facturacién entre 2003 y 2005.

Lanetro, en la que participan Innova
(capital riesgo) y Planeta. Dolset tiene
sus propias “fdbricas” de tecnologfa de
ocio: Play Gireles (juegos para méviles)
y GeoFactory (software de localizacién).
Cerca de 700 de los 1.200 empleados del
grupo estdn en tareas de desarrollo.

De momento, Lanetro es toda una po-
tencia mundial, con presencia directa en
31 paises, incluidos EE UU y China, en
los que tiene 21 millones de clientes y
acuerdos con mds de 50 operadoras (des-
de Vodafone a Verizon). No extrafia
que facture el 90% fuera de Espana, el
20% en EE ULL

mF Sottware

Cuarta del mundo en el sector antivirus,
Panda Software, que factura més de la
mitad fuera de Espafia, es posiblemente
una de las pocas marcas tecnoldgicas con
las que cuenta Espafia. Los paquetitos de
Panda se pueden encontrar en cualquier
tienda informdtica del mundo entero (54
paises). En los liscados de andlisis de los
distintos productos antivirus no falta
nunca Panda en los primeros lugares. Pe-
se a ser s6lo la cuarca del mundo y factu-
rar poco mds de cien millones de euros,

Panda ha logrado presentar soluciones
tecnoldgicas muy innovadoras, “/o gue se
debe —explica José Franco, directivo de la
EMpPresa— a gue nos expandimor internacio-
nalmente meduante la franguicia pava poder
decicar nuestros fondos a los laboratorios de
andlisis y al 1+D". La empresa vasca (Bil-
bao) tiene posiblemente el mayor labo-
ratorio de andlisis de soffweare ancivirus de
Europa, el Panda Research.

Muy alabada por los expertos y con tec-
nologias de vanguardia como el True-
Prevent, Panda no ha logrado, pese a sus
esfuerzos—dedica el 25% a 1+D—, si-
tuarse entre las rres grandes. Por eso, su
fundador, Mikel Urizarbarrena, decidid
recientemente dar encrada, con el 75%
del capital, a dos sociedades de
capital riesgo, Gala Ca-
pital y la italiana In-
vestindustrial, pa-
ra recoger fondos
para una ofensi-

va comercial y

en: EE UU y
Asia que cum-
pla con su sueno

de situar a su

subcontratamos en Asia".

empresa en la crinidad de las grandes del
malware, un sector que estd creciendo a
pasos agigantados.

W Vig
Es una de las lideres mundiales en soffuwa-
re para Recursos Humanos. Fundada en
1992 para desarrollar ¢ implantar un re-
volucionario sistema de néminas por or-
denador, utilizable por cualquier pyme, es
hoy una multinacional que gestiona los ex-
pedientes de 9 millones de trabajadores de
1.000 empresas en 82 paises y facturé el
afo pasado casi 35 millones de euros. La
empresa, (ue empez6 con gran éxito hace
15 afios, pasd por una etapa dificil entre
1996 y 2002, tras la entrada de una socie-
dad de capiral riesgo que plan-
ted una expansion para la
que Metad no estaba
preparada. Tras su
salida y la entrada
de nuevos socios,
el grupo de soft-
ware ha redefi-
nido su estrate-
gia y vuelve a
crecer a tasas del |
105% al afio.  ®
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